
	
 

住宅総合館マニュアル  13 
	
 

住宅総合館事業	
 営業ツール説明	
 	
 	
 	
 	
 	
 	
 	
 

	
 	
 	
 	
 	
 	
 
	
 添付資料の説明	
 

2011.06.17 改定	
 第 2 版	
 

	
 

1.住宅総合館事業	
 営業ツール説明（本シート）	
 

	
 フォルダ内にある各資料の説明を行う。	
 

2.バルクポータルプロジェクト	
 フォーマット	
 

	
 各種フォーマットがシートに纏められている。	
 

	
 収益計画から営業訪問時のトークスクリプトまでを用意している。	
 

3.住宅総合館リストアップ表_最新版	
 

	
 営業先の工務店のリストアップ表。	
 

4.住宅総合館案内 DM	
 

	
 工務店への飛び込み前に送付する DM 送付。	
 

	
 4-1 見本原稿版	
 

	
 4-2 金沢住宅総合館の事例：両面二つ折り説明パンフレット	
 

5.新規飛び込み案内状	
 

	
 飛び込み時に資料と一緒にお渡しする案内状。	
 

6.自己紹介シート	
 

	
 飛び込み時に営業社員を PR するシート。	
 

	
 ※各営業担当者にて制作の必要あり。	
 

7.住宅総合館企画書	
 

	
 面談時に住宅総合館を説明する際に利用する説明シート。	
 

8.広島住宅総合館 WEB サイト画面	
 

	
 他地域のウェブサイトの画面サンプル。	
 

9.消費者層ピラミッド図	
 

	
 住宅総合館事業で狙っている顧客層についての説明。	
 

10.PPC 広告単価説明シート	
 

	
 住宅関連の広告単価がどの程度するのかを説明するシート。	
 

	
 ※営業当該地域でのデータに修正する必要あり。	
 

11.総合館の実績分析データ	
 

	
 他エリアの総合館の事例を元に資料請求実績とサイト戦略ノウハウを説明するシート	
 

	
 11-1.住宅総合館エリア比較データ 110228：エリア別の資料請求実績	
 

	
 11-2.住宅総合館サイト分析データ 110228：アクセス解析	
 

12.ヒューリステリック分析シート	
 

	
 アポイント時に持参する工務店のウェブサイトを分析するシート。	
 

13.参加申込書	
 

	
 住宅総合館への参加申込書。契約書の代わりとなる。	
 

	
 他サイトとの同時申込の場合は、13‒2 を利用する。	
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住宅総合館事業	
 営業ツール説明	
 	
 	
 	
 	
 	
 	
 	
 

	
 	
 	
 	
 	
 	
 
14.総合館ネットワーク	
 

	
 全国 20 サイト以上展開している工務店掲載数日本最大級のポータルサイトネットワークを	
 

	
 説明するためのシート	
 

15.追加募集時飛び込みツール	
 

	
 １次募集で目標社数に達しなかった場合の、追加募集時の飛び込みツール。	
 

16.解約通知書	
 

	
 解約時にお客様にご提出頂く資料。	
 

	
 

以上	
 


